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壹､計畫構想書格式
附件2

智慧農業網站首頁(www.intelligentagri.com.tw)

>相關資源>智慧農業業界參與建立生態系計畫

請至智慧農業網站下載

計畫構想書格式Word檔

https://www.intelligentagri.com.tw/xmdoc/cont?xsmsid=0J165627312537358519&sid=0N117414420115585745
http://www.intelligentagri.com.tw/


3.附表及附件2.計畫內容
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貳､計畫構想書內容

1.申請表

中文：標楷體

英文：Times New Roman

大小：14 號字

注意
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參､申請表 (1/2)

二. 主導業者基本資料

三. 近兩年獲補助或申請中

之政府補助計畫

主導
業者

四. 協同業者基本資料
協同
業者
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參､申請表 (2/2)

請詳閱

注意

◼請務必用印，表示同意

計畫規章及上述承諾內容

◼未蓋章則不予受理

主導
業者
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肆､計畫內容 (1/9)

WHY (為何申請本計畫)

產業現況
問題分析

HOW (如何解決問題) WHAT

發想、評估、擬訂
解決方案

預計
達成目標

欲解決
問題重點

※條列重點※條列重點
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肆､計畫內容 (2/9)
WHO

⚫ 團隊成員介紹

⚫ 主導業者：

凸顯整合其他業者之核心優勢或能力

⚫ 協同業者：

凸顯團隊服務量能、專長互補性

(核心能力、產品及服務、智農服務實績、

農產業熟悉度等)


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肆､計畫內容 (3/9)

以架構圖精簡呈現：

 成員的角色

 團隊運作模式

 提供的智農解決方案

注意

◼ 此圖為範例，可以其他格式呈現，

惟須包含各元素 (促進者除外)。

※促進者為政府及法人相關部門

◼ 請依實際合作團隊填寫，

並依合作模式呈現箭頭方向。
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肆､計畫內容 (4/9)

解說生態系架構圖的脈絡

WHAT

WHO

HOW

WHAT

提供什麼智農核心服務

成員組成、專長、角色任務

團隊如何運作

創造哪些價值與優勢

如何為客戶
創造價值

客戶
如何認識你

需要哪些資源
來創造此價值

價值如何獲利、
與成本是否平衡

核心價值 需求面 供給面 財務面

※ 請搭配附表一填寫
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肆､計畫內容 (5/9) HOW / WHO

⚫ 計畫工作如何規劃展開

⚫ 由誰執行什麼工作
A1+A2權重=A 權重

各工作

權重加總

=100%

◼ 工作項目須呼應

擬解決問題

◼ 實施方法簡述即可

注意
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肆､計畫內容 (6/9)

HOW / WHEN 

計畫執行過程的階段性產出

OO階段性工作？何時完成？

⚫ 各工作項目皆須設定查核點

(如：A1.1、A1.2隸屬A1細部工作)

⚫ 須具體、可量化

⚫ 計畫期中/期末查核基準

⚫ 生態系組建運作及落地服務完

成時間

 查核點名稱可視為查核點內容

的摘要，須能呼應查核點內容

注意

A1

A2

B1

B2

C1

C2
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肆､計畫內容 (7/9)

⚫ 選擇符合計畫內容、預期可達成的指標填寫

⚫ 請勿刪除原指標或更動目標值單位，

若指標項目非預期效益請於說明欄填寫“無”

⚫ 未列於表中之指標，可自行增列

⚫ 預期如何達成目標值？請務必說明效益計算方式

目標值請以計畫期間

可達成的值填寫。

不應納入計畫結束後

的衍伸效益。

注意
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肆､計畫內容 (8/9) 須符合手冊規定上限

補助款<自籌款

填寫 (三)

外部單位合作內容

填寫 (二)

計畫參與人力資料表

填寫 (四)
物品、新購設備及資訊相關

明細表 主導與協同各別填寫

<50 %



Key Partners 
(關鍵合作夥伴)

Key Activities 
(關鍵活動)

Value 
Proposition
(價值主張)

Customer 
Relationships 

(顧客關係)

Customer 
Segments 
(目標客層)

(使商業模式有效運
作所需的外部資源
支援，包含供應商、
合作夥伴、輔導單
位等)

(為確保商業模式可行，所必
須執行之關鍵業務，如導入
新技術發展新的農事服務、
建置服務整合平台、廣告行
銷…等)

(新產品/服務所傳遞
的價值，如何解決目
標客層的問題並滿足
其需求)

(請說明與各別客群所需
建立之關係、關係現況及
如何維繫並與商業模式整
合)

(生態系想要接觸
和服務的人群或組
織，請細說各項產
品/服務之目標客
戶)

Key Resources 
(關鍵資源)

Channels 
(通路)

(商業模式有效運轉所需之重
要因素，如資金、硬體設備、
技術人才、通路、顧客關係
維護等)

(請說明生態系如何接觸
其客戶並傳遞價值主張，
請說明通路類型、成效，
如何整合)

Cost Structure (成本結構) Revenue Streams (收益流)

(營運生態系商業模式所引發的所有成本，包含核心資源、關
鍵業務、產品生產、人事費、 水電費、土地/設備租金等費
用)

(生態系從每個客戶群體中獲取的現金收入，包含產品/服務
銷售、租賃、會員費、權利金等，並請說明各收入占整體營
收之比例)
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肆､計畫內容 (9/9) 附表一、生態系商業模式草案

128 7 4

6 3

9 5
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中國生產力中心 ☎ (02)2698-2989

分機 02742 洪專員 02742＠cpc.tw

分機 02632 陳專員 02632＠cpc.tw

分機 03317 黃專員 03317@cpc.tw

聯絡人

歡迎來電洽詢計畫相關資訊

農委會網站首頁>
新聞與公報>公告

智慧農業網站
(計畫手冊與相關資料)

https://www.coa.gov.tw/theme_data.php?theme=publication&id=6837
https://www.intelligentagri.com.tw/xmdoc/cont?xsmsid=0J165627312537358519&sid=0N117414420115585745


17


